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MERGERS E ACQUISITIONS

M&A Alumni Deutsdil nd

Allgemeines und Ziele

Untersuchungsansatz und Hochschulen

. Der Auf- und Ausbau von M&A Studiengangen im
Postgraduiertenbereich hat begonnen.

. Validierung vorhandener Studienkonzepte zur Ausarbei-
tung eines Best of breed Modells.

. Intensivierung der Zusammenarbeit mit forderungswur-
digen Hochschulen.

. Bereitstellen einer Entscheidungsgrundlage fur potentielle
Studieninteressenten.

. Qualitatsverbesserung vorhandener Postgraduiertenpro-
gramme.

. Ermittlung von Wissenstragern und Vorbereitung eines

hochschullibergreifenden Knowledge-Transfers.
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Vorgehensweise

Vorstellung der Vergleich der Key Ergebnisse
Hochschulprofile  Player in der M&A
Ausbildung
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allen (HSG)

Profil der HSG

: 8
/7 AN
-b\ /4- Zwischenfazit: Keine fokussierte M&A-Ausbildung
T
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School (EBS)

Profil der EBS

28 Master of Business Law hat einige M&A-Elemente.
Ng” Dennoch keine spezifische Ausbildung (360°)
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rofile
r Management & Technology (ESMT)

Profil der ESMT

,‘\ Starke Aufstellung bei CS und Seminaren fir M&A-
=) 4= Berufstrager.

\1/ Kein M&A fokussiertes Studienkonzept.
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Finance & Management (FS)

Profil der FS

/‘\ Fokussierte M&A Ausbildung.
#\ /ﬁ Stark Juralastig.
* Fehlende Forschungsstéarke der Hochschule.
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rofile
ms-Universitat Munster (WWU)

Profil der JurGrad

$ Fokussierte M&A Ausbildung.
»/ \« Gleichermal3en Wirtschafts- und Rechtswissenschaftlich orientiert.
. _ » Extrem hohe Forschungsstrarke.
Hoher Erfahrungsschatz (1. M&A fokussiertes Studienkonzept)
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Key Player im Vergleich

JUFGrad 9 . Frankfurt Schoal of

Y ® Finance & Management

( 'Y Bankakademie HfB
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M&A Alumni Deutschlan

Ergebnisskommunikation

zur M&A fokussierten Hochschulausbildung

(1) Zahlreiche Hochschulen beschaftigen sich mit dem Thema M&A
a) Nur die Frankfurt School und die WWU (JurGrad) verflgen
Uber fokussierte M&A-Programme.
b) Keine Hochschule bietet 360°-Wochenseminare an.

(2) Die meisten Hochschulen beschranken sich auf die Vermittlung
theoretischen Wissens (Ausnahme JurGrad — Co-teaching)

(3) Alle Hochschulen richten Ihren Ausbildungsfokus ausschliellich
auf Absolventen wirtschafts- oder rechtswissenschaftlicher
Studiengange.

(4) Bei den meisten Hochschulen spielt das praxisorientierte
Transaktionsmanagement nur eine untergeordnete Rolle

(5) Aus Sicht der Corporates werden Kursangebote bendétigt, die
Teilnehmer in kurzer Zeit mit dem gesamten Facherspektrum bei
M&A-Transaktionen in Bertihrung bringen.

(6) Die Hochschullandschaft hat grol3es Interesse bekundet, diese
,Seminarlicke® gemeinsam mit interessierten Corporates zu
schliel3en.
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Ausstattung der
Hochschule

Gewichtung der Bereiche

Die Gewichtung der einzelnen
Bereiche zueinander erfolgt in
Abhangigkeit lhrer Bedeutung
fur die Gesamtbonitat des Post-
graduiertenstudiums.

Gewichtung der Kriterien

Die einzelnen Kriterien inner-
halb der Evaluationsbereiche
kbnnen mit den Zahlen von 1
(sehr gut) bis 6 (ungenigend)
bewertet werden.

Money for Value

Die Kosten fur das Programm
sollten auf die Kosten pro Kon-
taktstunde umgelegt und mit
einem Qualitatsfaktor (Dozen-
ten) gewichtet werden.
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Vielen Dank fur lhre
Aufmerksamkeit!

lhr Kontakt: M&A Alumni Deutschland e.V.
301 West 57th Street, Apt. 42 E
New York, NY 10019, USA
vorstand@ma-alumni.com

www.ma-alumni.com
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